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Individuelle Note: Moderne Technik und durchdachte Architektur kommt bei den Kunden an.

Die Fertigung gut ausgelastet

Fertighaus Weiss aus Oberrot will neue Mitarbeiter einstellen.

Die Oberroter Firma
Fertighaus Weiss hat
volle Auftragsbiicher
und 2008 das zweit-
beste Umsatzergebnis

der Firmengeschichte.

B Unbeeindruckt von der welt-
weiten Wirtschaftskrise macht
der ,Hauslebauer” aus dem
kleinen Oberroter Teilort
Scheuerhalden gute Ge-
schifte. Der Auftragsvorlauf
reicht bis Ende Oktober und
die Geschaftsleitung geht da-
von aus, auch in diesem Jahr
wieder ,rund 200 Hauser
bauen und verkaufen” zu kén-
nen. Auf der Fachberater-Jah-
restagung berichteten die Ge-
schaftsfiihrer und Inhaber Vol-

ker und Christel Noller fiir
das Jahr 2008 von einem Ver-
kaufs-Umsatzergebnis in
Hohe von rund 47 Millionen
Euro. Als Zugpferd dafiir gilt
der ,,innovative und individu-
elle Zeitgeist” der Produkte.
Eine der groflen Stirken ist
das umfassende Angebot aller
Gewerke ,aus eigener Hand".
Auf dem Markt kommen die
neuen ,Sonnenenergiehdu-
ser” gut an. Die Kunden wis-
sen ,die individuelle Planung
und die Haustechnik-Bera-
tung durch zertifizierte Ener-
gieberater zu schitzen”, argu-
mentieren die Marketing-Stra-
tegen. Die Verbindung ,mo-
derner Architektur mit effi-
zienter Technik” iiberzeugt
viele Bauherren. Nach dem gu-
ten Auftragseingang in den

ersten Monaten diese Jahres er-
wigt die Geschiftsleitung die
Kapazitit zu erweitern und
den Mitarbeiterstamm kurz-
fristig zu erhéhen.

Daneben wird weiter eifrig
die Werbetrommel geriihrt
und neue Markte ins Visier ge-
nommen. Neben einer wach-
senden Prasenz in der
Schweiz will Fertighaus Weiss
den , Lieferradius auch weiter
ostlich abrunden”. Dazu ge-
hort das Engagement auf der
im Januar neu eroffneten Fer-
tighausausstellung in Hess-
dorf bei Erlangen. Die Oberro-
ter wollen in diesem Raum in
diesem Jahr etwa 20 ihrer Son-
nenenergiehduser Hauser ver-
kaufen. 0 Peter Lindau

www.fertighaus-weiss.de



